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Wir wiinschen den Leserinnen und Lesern erkenntnisreiche Lektire und bedanken uns herzlich bei allen Entschei-
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Als Grundlage fiir den Stimmungsbarometer Swico

120 A Swico ICT index / ICT Index dienen die Indikatoren: erwartete Umsatz-
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veranderung, erwartete Veranderung des Auftrags-

\ "V\/ /"\ A " eingangs sowie die erwartete Veranderung der
\ Rentabilitat — alle jeweils im Vergleich zur Vorjahres-

Stimmung
8
b

mente IT-Technology, IT-Services, Software und
" Consulting bertcksichtigt.
| p 1 Mit einem Plus von 3.0 Punkten klettert der ICT In-
! :. i dex auf 120.7 Punkte. Die Branche Consumer
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- ! ! ] Electronics verzeichnet ein Minus von 5 Punkten
(95.9), IPF erreicht mit 88.5 Punkten beinahe den-
selben Wert wie im Vorquartal.
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Die Wachstums-Matrix basiert auf denselben Indika-
toren wie der Stimmungsindikator Swico ICT Index.

c Anhand der Werte «Erwartete Umsatzveranderung»
' (x-Achse) und «Erwartete Veranderung der Rentabi-

litat» (y-Achse) wird die aktuelle Lage ausgewiesen.

Konzentration Rentableres Wachstum

Die Grosse und Fullung der Blasen zeigen die erwar-
teten Veranderungen der Auftragseingange an: Je
grosser die Blase, desto grosser die Veranderung.
Ist sie positiv, ist die Kreisflache ausgefiillt, ist sie ne-

Rentabilitat

gativ, ist nur die Kreisumrandung mit der Segment-

farbe dargestellt.
Die positiven Erwartungswerte fiir den Umsatz, die
P . Bruttomarge sowie den Auftragseingang weisen flr
alle Segmente der ICT-Branche auf ein rentableres
Wachstum hin. Consumer Electronics erwartet eine
Degeneration Unrentableres Wachstum positive Entwicklung des Auftragseinganges, hinge-
gen eine negative fur den Umsatz und die Brutto-
Umsatz marge. IPF rechnet mit einem leichten Wachstum

@ Consumer Electronics (CE) @®Imaging, Printing & Finishing (IPF)

@Software (SW) ®IT-Services (IT-S) des Auftragseinganges, jedoch mit einer Reduktion

® Consulting (C) IT-Technology (IT-T) des Umsatzes und der Bruttomarge.(



